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How to Persuade Others

Live Online Webinar

Jika Anda pernah perlu memengaruhf orang. Anda tahu ada
banyak tantangan untuk melakukannya secara efektif.
Dengan menempatkan diri Anda pada situasi pendengar,
seorang komunikator yang efektif dapat lebih mudah melihat
sudut pandang lawan bicara dan menarlk minat mereka
Penting juga bagli Anda untuk memiliki pesan yang jelas,
ringkas dan mudah dimengerti

Dalam webinar interakuf 90 menit ini Anda akan mempelajar
struktur yang terbukti efektif dalam memengaruhl orang lain,
mengidentifikasi cara menggunakan bukti yang sesuai untuk
meyakinkan orang, serta mempelajari tips praktik terbaik
lainnya untuk memengaruhi orang lain dan menjual ide.

Peserta akan belajar untuk:
o &
% M Mengidentifikasilangkah langkah dalam struktur yang sudah

y  terbuktidan menggunakannya untuk memengaruhi orang lain

Menerapkan kekuatan bukti untuk meyakinkan orang

Meandorong pendangar untuk bertindak dengan
mengklartikasi mantaatnya bagi mereka

Menggunakan lembar kerja perencanaan
untuk komunikasi yang persuasit

Mengenal danmenggunakan kiat  kat praktis untuk
membangun hubungan bak dan rmemengaruhi crang lain
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Jadwal:
Selasa. 8 Juni 2021
09.00-10.30 WIB

Format: Sesl 15 jJam
Platform: ZOOIM

Investasi GRATIS

» Tempat terbatas

« Maksimal 2 orang/perusahaan
Link Registrasi:

Atpd Mbitly/DCLO-Webinar-8Jun
Kategori Kompetensi Utama: L
* Homunikasi

« Pengaruh

Kategori Kompetensi Terkait:

» Berorientasi Hasll

« Profesionalisme

Yang perluikut serta:

Para eksekutif, manajer,
salesperson dan profesional
vang perlu memengaruh!
pelanggan, atasan maupun tim
lewat presentas! dan (ngin
meningkatkan efektivitasnya
Agar bisa selalu mendapatkan
persetujuan dan dukungan
serta menutup transaksi

e

Dale Carnegie Indonesia

J1. Raya Jemursari No. 76
Kav. C-5Surabaya 60237
infogurabaya@dalecarnegie.coid

Dale Carnegie 2]

Live Online




	Page 1
	Page 2

