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• Prof. Dr. BasukE Rcltso Wibowo, S.K., M.S.

Guru Bcs.ir FH Univcraitna NasionalVfntiiand Tower Surabaya

• Prof. Dr. Agus Yudba Hernoko, S.H., M.H.
Gum Bcsar FK Univcrsilaa Airlangga

• Dr. Hcsii ArmJwulan, S.H,, M.Hum

P.il«ir Hukum dan HAM FH Univorsitas Surabaya (UEwya)

• Moldiammad Noor, S.Ag
M.iEikamah Agung

• Dr. Abdullah, SJI., M.S
Kabiro Hukum dan Hutnas Mahkamah Agung

Kurikulum Pelatihan

- Pemahaman Alternative Dispute Resolution

- Pengantar Mediasi dan Negosiasi

- Strategi Negosiasi (Position Vs. Interest Based)

-Tahapan Mediasi, Teknik dan Skill Mediator
- Dan Lain - Lain
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1. Peogantar Negosiasf

2. Bentnk-bentuk Negosasi

(Interest Based Bargaining, Position Based Bargaining, PIOC)

2. Kecakapan Komunikasi dalam Negosiasi

4. Tahapan Negosiasi

5. Teknik dan Strategi Negosiasi, Mewakiii Pihak Lain dalam Negosiasi.

6. Menjadi Negosiator Professional

7. BATNA (Best ̂ternative To A Negotiated Agreement)
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