
   Surabaya, 02 Desember 2023 
Nomor : 058/RSMU/PHK/XII/2023 
Lampiran : 1 Bendel 
Perihal  : KAK Pengajuan budget promo akhir tahun – YES : Year End Sale Holiday 

Package 
  
  
Yth. Dyan Kartika S.KM 
       GM Umum & SDM 

di tempat 
 

1 

Dengan hormat,  

 

Sebagai upaya untuk terus memperkenalkan layanan unggulan di LASIK & Aesthetic Center, 

bersama ini kami mengajukan Program Promo Akhir Tahun ( Year End Sale ). Terlampir dalam surat 

pengajuan kegiatan ini adalah Kerangka Acuan Kegiatan untuk kegiatan tersebut.  

Demikian surat pengajuan ini kami sampaikan, atas perhatian dan kerjasamanya kami ucapkan 

terima kasih.  

 

 

 

 

Hormat kami, 

 

 

 

 

 

 

 

Yonita Eka S., S. Sos 

Manager Pemasaran & Hubungan Kemitraan  

RS Mata Undaan
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KERANGKA ACUAN KEGIATAN 

PROMO AKHIR TAHUN (Year End Sale, Holiday Package) 
SMILEPRO : 8 DETIK LASIK BEBAS KACAMATA 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

PEMASARAN & HUBUNGAN KEMITRAAN 

 RS MATA UNDAAN 

∞ 

 

 



  

KERANGKA ACUAN KEGIATAN 

PROMO AKHIR TAHUN (Year End Sale, Holiday Package) 
SMILEPRO LASIK & AESTHETIC CENTER 

 

 

I. LATAR BELAKANG 

A. Gambaran Umum 

Akhir tahun identik dengan gaya hidup konsumtif, dimana pada periode inilah 

masyarakat memiliki daya beli yang tinggi. Hal ini dapat dikarenakan terdapat hari libur yang 

di rayakan hampir oleh semua masyarakat baik di indonesia bahkan di dunia,yakni libur Natal 

dan Tahun baru,hari libur inilah yang banyak di manfaatkan untuk perencanaan 

mempersiapkan diri di tahun depan.  

Peluang inilah yang ingin dimanfaatkan dengan menawarkan produk unggulan SMILE 

Pro dengan konsep holiday package. Harapannya, melalui program akhir tahun ini 

masyarakat yang memiliki rencana untuk berlibur dapat sekaligus memanfaatkan program 

akhir tahun layanan LASIK & Aesthetic Center sebagai solusi untuk memaksimalkan tampilan 

di perayaan Natal dan Tahun Baru. 

II .TUJUAN 

B. Tujuan Umum 

Meningkatkan brand awareness RS Mata Undaan, memperkenalkan layanan RS Mata 

Undaan salah satunya adalah Layanan Premium yang diantaranya adalah LASIK & 

SMILE Pro, Dry Eye Clinic, dan Eye Aesthetic Care. 

 

C. Tujuan Khusus. 

1. Meningkatkan brand awareness terhadap Layanan Premium RS Mata Undaan. 

2. Meningkatkan jumlah kunjungan Layanan Premium dari area Surabaya dan 

sekitarnya 

 

III. SASARAN 

Sasaran kegiatan ini adalah pasien yang akan melakukan tindakan SMILE Pro. 

IV. PELAKSANAAN KEGIATAN 

A. Metode pelaksanaan 

Kegiatan ini dilakukan dalam bentuk Promosi AkhirTahun. 



  
B. Rincian kegiatan 

          Nama Kegiatan                  : Year End Sale – cukup 8 detik bebas kacamata di 
tahun baru 

Tanggal & Waktu  : 1 Desember -  31 Desember 

   

Gimmick   :  

1. Diskon Harga Khusus 

No Nama Tindakan Tarif RSMU Tarif Promo Ketentuan Promo 

1 

Paket All in SmilePro 

(Pre Lasik,SMILE Pro, holiday 

hampers) 

Rp. 37.500.000 Rp. 36.550.000 
Pembayaran 

melalui RSMU 

2 

Paket Blibli All in SmilePro 

(Pre Lasik, SMILEPro, paket 

Hotel 3N2N dan holiday 

hampers) 

Rp. 40.000.000 Rp. 38.000.000 
Pembayaran 

melalui blibli 

 

V. TARGET KEGIATAN  

1. Target Waktu 

Kegiatan ini ditargetkan dapat terlaksana pada 1 – 31 Desember 2023. 

2. Target Hasil 

a. Mendapat Lead SMILE Pro sebanyak 50 pasien. 

b. Mendapat kunjungan pasien SMILE Pro sebanyak 5 pasien dari paket Holiday 

Package yang akan dievaluasi hingga 31 Desember 2023. 

c. Mendapat kunjungan pasien SMILE Pro sebanyak 2 pasien dari paket voucher 

Kesehatan Blibli yang akan dievaluasi hingga 31 Desember 2023. 

 

VI. RENCANA ANGGARAN 

NO KEBUTUHAN SOUVENIR HARGA SATUAN JUMLAH TOTAL BIAYA 

1 
Holiday Hampers (sesuai jumlah 

pasien) 
Rp. 250.000 5 Rp. 1.250.000 



  
2 Voucher hotel 3D2N *3           Rp 658.000  2        Rp. 1.974.000  

3 
Promosi iklan (Talkshow radio & 20  
Adlib) 

          Rp.6.000.000 1 Rp 6.000.000 

TOTAL Rp. 9.224.000  

 

VII. Penutup 

Demikian kami sampaikan Kerangka Acuan Kegiatan yang dimaksud, sebagai pedoman 

dalam pelaksanaan kegiatan sehingga lebih terarah dan mudah dalam evaluasinya. Atas 

perhatiannya kami sampaikan terima kasih. 

 

Surabaya, 02 Desember 2023 

Disusun oleh                                                     Mengetahui, 

                                                      

Andreas Eko Julianto 

Marketing Executive & Liaison Officer 

 

 

 

Yonita S.Sos 

Manager Pemasaran & Hubungan Kemitraan 

RS.Mata Undaan 

 

 

 


